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Gamechanger: Der Al-Agent

von manuellen Prozessen - automatisierten Entscheidungen
von Informationsverkauf - Vertrauensverkauf
von Massenvertrieb = personalisierte Customer Experience / Journey

von reaktiver Betreuung - proaktivem Service

-

hohe Datenqualitat
schnelle (automatisierte) Prozesse
Al-Integration

vernetzten Daten

Al Agent + starke Mitarbeiter sind ein Gamechanger in der Customer Experience!




Wir sind Al-Ready!
Wie welt seid Ihr*

Sascha Weber
Portfolio Manager Lead
Business Development
Customer Experience
T-Systems International

GmbH
+49 1759331163
https://vote2.telekom.net/172868 SaSCha.WEber@t-
Neugierig geworden? systems.com

Hinterlassen Sie Ihre Kontaktdaten fir weitere Infos.
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